Nachfolger fur Maklerunternehmen in Berlin gesucht (w/m/d)
(Freie Mitarbeit | Wismar)

Maklerunternehmen in Mecklenburg-Vorpommern kaufen — Etabliertes
Versicherungsmaklerunternehmen mit langjahrigem Kundenbestand

Sie moéchten ein Maklerunternehmen in Mecklenburg-Vorpommern kaufen und suchen nach einer etablierten
Versicherungsmakler GmbH mit wiederkehrenden Bestandseinnahmen, gewachsenen Kundenbeziehungen und
attraktiven Entwicklungsmdoglichkeiten? Dann bietet dieses Unternehmen eine hervorragende Gelegenheit fur
Ihren Einstieg oder die Erweiterung lhrer bestehenden Maklerstruktur.

Zum Verkauf steht eine seit 1994 erfolgreich am Markt tatige Versicherungsmakler GmbH in
Mecklenburg-Vorpommern. Das Unternehmen verfligt Uber einen tber Jahrzehnte gewachsenen
Kundenbestand, betreut Privat- und Gewerbekunden und hat sich durch personliche Beratung, hohe
Servicequalitat und langfristige Kundenbindungen einen ausgezeichneten Ruf erarbeitet. Die Gesellschaft wird
aus Altersgriinden im Rahmen einer geregelten Unternehmensnachfolge vollstandig verauRert.

Warum ein Maklerunternehmen in Mecklenburg-Vorpommern kaufen?

Der Kauf eines bestehenden Maklerunternehmens bietet zahlreiche Vorteile gegentiber dem zeitaufwendigen
Aufbau eines eigenen Kundenbestandes. Statt Giber viele Jahre Neukunden zu gewinnen, tibernehmen Sie eine
funktionierende Unternehmensstruktur mit laufenden Einnahmen, eingespielten Prozessen und einem etablierten
Kundenstamm.

Dieses Angebot umfasst nicht nur einen Versicherungsbestand, sondern eine vollstandig etablierte
Versicherungsmakler GmbH mit vorhandener Infrastruktur, digitalen Prozessen und einer professionellen
Unternehmensorganisation. Dadurch kénnen Sie unmittelbar nach der Ubernahme Umsétze erzielen und
gleichzeitig von weiteren Wachstumsmoglichkeiten profitieren.

Gewachsener Kundenbestand mit Entwicklungspotenzial

Der Kundenbestand besteht aus 786 Kunden und 1.778 Versicherungsvertragen. Die Kunden stammen
Uiberwiegend aus Mecklenburg-Vorpommern und Schleswig-Holstein, insbesondere aus den Regionen Wismar,
Schwerin und Rostock. Ergdnzend werden einzelne Kunden bundesweit betreut.

Besonders attraktiv ist die hohe Kundenbindung. Viele Kunden werden bereits seit Jahrzehnten betreut.
Teilweise zahlen inzwischen sogar die Kinder langjahriger Mandanten zum Kundenbestand. Diese
generationenlibergreifenden Kundenbeziehungen schaffen eine hervorragende Grundlage fir langfristige
Bestandsertrage und zusétzliche Cross-Selling-Potenziale.

Wiederkehrende Bestandseinnahmen schaffen Planungssicherheit

Ein wesentlicher Vorteil beim Kauf dieses Maklerunternehmens liegt im hohen Anteil laufender
Courtageeinnahmen. Rund 92 Prozent der Umséatze stammen aus wiederkehrenden Bestandseinnahmen.
Fur einen Erwerber bedeutet dies eine hohe Planungssicherheit sowie stabile und nachhaltig erzielbare Ertrage.
Zusatzliche Ertragschancen ergeben sich durch den Ausbau bestehender Kundenverbindungen, die Vermittlung
weiterer Versicherungssparten sowie die Nutzung digitaler Vertriebswege, die bislang nur in geringem Umfang

eingesetzt werden.

Moderne Maklerstruktur mit hoher Digitalisierung



Das Unternehmen arbeitet mit dem Maklerverwaltungsprogramm MeinMVP und verfugt Gber eine vollstandig
digitale Kundenverwaltung. Samtliche relevanten Kunden- und Vertragsdaten stehen digital zur Verfigung und
ermoglichen eine effiziente Fortfihrung des Geschéftsbetriebes.

Darlber hinaus bestehen 46 Direktanbindungen zu Versicherungsgesellschaften sowie drei
Poolanbindungen. Damit tbernimmt der Kéaufer ein breit diversifiziertes Courtageportfolio mit hoher
Unabhangigkeit gegentiber einzelnen Produktpartnern.

Fur wen eignet sich dieses Maklerunternehmen?

Dieses Angebot richtet sich insbesondere an:

Versicherungsmakler, die durch eine Unternehmensiibernahme wachsen méchten
Maklerunternehmen, die ihren Bestand in Norddeutschland erweitern mochten

Vermittler aus der AusschlieR3lichkeitsorganisation, die den Schritt in die Unabhangigkeit planen
Unternehmer, die eine bestehende Versicherungsmakler GmbH mit laufenden Einnahmen erwerben
mochten

e |Investoren und Nachfolger, die auf langfristige Bestandsertrage setzen.

Verkaufsexposé anfordern

Wenn Sie ein Maklerunternehmen in Mecklenburg-Vorpommern kaufen méchten, erhalten Sie tiber den
Makler Nachfolger Club e.V. ein ausfiihrliches anonymisiertes Verkaufsexposé mit allen relevanten Informationen
zum Unternehmen, zum Kundenbestand, zu den Produktpartnern sowie zu den wirtschaftlichen Kennzahlen.
Weitergehende Informationen werden qualifizierten Kaufinteressenten nach Unterzeichnung einer
Vertraulichkeitsvereinbarung (NDA) zur Verflugung gestellt.

Ansprechpartner: Thomas Suchoweew (info@suchoweew.de)

Anforderungen (Kenntnisse, Erfahrung) Versicherungsmakler

Anstellungsort Wismar, Deutschland

Tatigkeitsfeld Management und Unternehmensentwicklung
Anstellungsart Freie Mitarbeit

Karrierestufe Geschéftsfuhrer:in

Die Webversion dieses Stellenangebotes finden Sie unter:
https://www.lifepr.de/w/JO-441-17B
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