
Nachfolger für Maklerunternehmen in München (w/m/d) (Freie
Mitarbeit | Kempten (Allgäu)) 

Versicherungsmakler-GmbH mit Schwerpunkt Ärzte sucht Nachfolger – attraktive Wachstumschance in
Bayern

Sie möchten mit Ihrem Maklerunternehmen wachsen, Ihren Kundenbestand gezielt erweitern oder sich
stärker im attraktiven Markt der Ärzte und medizinischen Berufe positionieren?

Dann könnte diese Nachfolgemöglichkeit für Sie besonders interessant sein.

Über den Makler Nachfolger Club e.V. steht aktuell eine etablierte Versicherungsmakler-GmbH aus Bayern zur
Nachfolge, die sich über viele Jahre eine besondere Marktposition aufgebaut hat: Das Unternehmen ist auf die
Beratung und Betreuung von Ärzten, medizinischem Fachpersonal und Kunden aus den freien Berufen
spezialisiert.

Die Gesellschaft wurde nach langjähriger Erfahrung in der Ärzteberatung gegründet und hat sich als
Qualitätsanbieter für Vorsorge- und Versicherungslösungen etabliert. Zum Kundenkreis gehören unter anderem
Zahnärzte, Radiologen, Orthopäden und Onkologen sowie Gemeinschaftspraxen, Praxisgemeinschaften und
Medizinische Versorgungszentren.

Eine interessante Gelegenheit für wachstumsorientierte Makler

Besonders spannend ist dieses Unternehmen für bereits etablierte Versicherungsmakler und
Maklerunternehmen, die durch eine Übernahme organisch und strategisch wachsen möchten.

Statt Kunden einzeln und mit erheblichem Akquiseaufwand gewinnen zu müssen, bietet sich die Möglichkeit,
eine bestehende Unternehmensstruktur mit einem gewachsenen Kundenbestand, eingespielten Mitarbeitern und
einer klaren Spezialisierung zu übernehmen.

Der Bestand umfasst mehr als 1.800 Kunden und rund 9.100 aktive Verträge. Ein wesentlicher Teil der
Kunden stammt aus dem Umfeld der Ärzte und freien Berufe. Die Kundenbeziehungen sind langfristig
gewachsen und das Unternehmen genießt innerhalb seiner Zielgruppe eine sehr gute Reputation.

Bemerkenswert ist dabei auch die Qualität der Kundenbeziehungen: Neugeschäft entsteht nach Angaben der
Verkäufer in erheblichem Umfang durch Weiterempfehlungen. Das Unternehmen versteht sich zudem als
Mehrgenerationenmakler und wird innerhalb der betreuten Familien weiterempfohlen.

Nicht nur ein Bestand – sondern eine bestehende Organisation

Für einen Käufer besonders interessant: Es wird nicht lediglich ein Versicherungsbestand angeboten.

Die Gesellschaft verfügt über eine vorhandene Mitarbeiter- und Backoffice-Struktur, digitalisierte Prozesse
und eine moderne technische Arbeitsweise. Kunden- und Vertragsverwaltung, Angebotsbearbeitung,
Schadenbearbeitung und weitere administrative Aufgaben werden bereits durch Mitarbeiter unterstützt.

Hinzu kommt eine ausgesprochen breite Produktanbindung. Das Unternehmen verfügt laut Exposé über 87
Direktanbindungen, nutzt zusätzlich VEMA-Deckungskonzepte und verfügt über eine weitere Poolanbindung
als Ventillösung.

Besonders interessant für Makler aus der Ärzteberatung



Wer bereits Ärzte, Zahnärzte, Heilberufe oder medizinische Einrichtungen betreut, könnte mit dieser Übernahme
seine bestehende Marktposition deutlich ausbauen.

Aber auch für größere Maklerunternehmen, Maklergruppen oder strategische Käufer, die das Geschäftsfeld 
Ärzte und medizinische Berufe neu erschließen möchten, kann diese Gesellschaft eine interessante Plattform
darstellen.

Neben dem bestehenden Kundenbestand sehen die Verkäufer zudem noch nicht vollständig ausgeschöpfte
Kundenpotenziale, aus denen sich für einen aktiven Erwerber weiteres Neugeschäft und zusätzliches
Bestandswachstum entwickeln können.

Geordnete und persönliche Übergabe vorgesehen

Ein wichtiger Punkt bei der Übernahme eines spezialisierten Maklerunternehmens ist der Erhalt der
gewachsenen Kundenbeziehungen.

Genau dafür bestehen hier gute Voraussetzungen: Die beiden geschäftsführenden Gesellschafter möchten sich
schrittweise zurückziehen und sind bereit, den Erwerber während einer flexibel gestaltbaren Übergangsphase
weiterhin aktiv zu unterstützen. Auch eine persönliche Übergabe wichtiger Kunden ist vorgesehen.

Damit bietet sich einem Käufer die Chance, nicht nur Verträge und Courtageeinnahmen zu übernehmen, sondern
auch das über Jahre aufgebaute Know-how und die bestehenden Kundenbeziehungen möglichst nachhaltig in
die eigene Organisation zu integrieren.

Möchten Sie mehr über dieses Maklerunternehmen erfahren?

Wir veröffentlichen an dieser Stelle bewusst weder den Kaufpreis noch sämtliche wirtschaftlichen
Kennzahlen und Details.

Denn dieses Angebot richtet sich an ernsthafte Kaufinteressenten, die sich mit der Übernahme eines etablierten
Maklerunternehmens beschäftigen und weiteres Wachstum anstreben.

Mitglieder des Makler Nachfolger Club e.V. können das ausführliche und anonymisierte Verkaufsexposé
direkt bei uns anfordern.

Sie sind noch kein Mitglied?

Dann empfehlen wir Ihnen, Mitglied im Makler Nachfolger Club e.V. zu werden. Damit erhalten Sie Zugang zu
diesem Exposé und können darüber hinaus auf weitere interessante Maklerunternehmen und
Versicherungsbestände aufmerksam gemacht werden, die zur Nachfolge stehen.

Sie möchten wachsen? Dann warten Sie nicht nur auf neue Kunden – prüfen Sie auch die Möglichkeit,
ein bereits erfolgreich aufgebautes Maklerunternehmen zu übernehmen.

Fordern Sie jetzt das Exposé zur Versicherungsmakler-GmbH mit Schwerpunkt Ärzteberatung bei uns an.

Makler Nachfolger Club e.V.
Wir bringen Makler, die ihr Lebenswerk übergeben möchten, mit qualifizierten Nachfolgern und
wachstumsorientierten Maklerunternehmen zusammen.

Ansprechpartner: Thomas Suchoweew (info@suchoweew.de)

 

Anforderungen (Kenntnisse, Erfahrung) Versicherungsmakler

Anstellungsort Kempten (Allgäu), Deutschland

mailto:info@suchoweew.de


Tätigkeitsfeld Sonstige

Anstellungsart Freie Mitarbeit

Karrierestufe Geschäftsführer:in

 

Die Webversion dieses Stellenangebotes finden Sie unter:
https://www.lifepr.de/w/JO-444-DB9


