
Das Geheimnis des erfolgreichen Verkaufs 
– dem einen ist es ein Buch mit sieben Sie-
geln, andere dagegen scheinen es genau zu 
kennen. Dieses Buch geht der Sache auf den 
Grund: 14 erfolgreiche und angesehene Ver-
kaufsexperten der Schweiz geben dem Le-
ser Einblick in ihr tägliches To-Do. Welchen 
Herausforderungen müssen sie sich stellen? 
Welche Biografie steckt hinter ihrem Erfolg? 
Was macht einen guten Verkäufer wirklich 
aus?

Die Antworten sind spannend wie verblüf-
fend zugleich und zeigen, wie vielfältig der 
Verkauf tatsächlich ist. Dieses Buch veran-
schaulicht, welche Entwicklungen auf den 
Verkauf zukommen werden und welche 
Werkzeuge ein Verkäufer der Zukunft in sei-
nem Rucksack haben muss, damit er diesen 
neuen Anforderungen gewachsen ist.

LESEN UND LERNEN 
SIE VON DEN BESTEN:

ōō Microsoft
ōō Swisscom
ōō Helsana
ōō Samsung
ōō V-Zug
ōō Swiss Marketing 
ōō SBB (Schweizerische Bundesbahnen)
ōō UP-GREAT
ōō Odlo
ōō Neopost
ōō KMU SWISS
ōō Emmi
ōō Arval
ōō NZZ
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